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Ihr Gewinn 

• Unmittelbarer Kapitalzufluss 

• Kein Kostenrisiko 

• Keine Inkasso- oder Rechtsverfol-
gungskosten 

• Erfüllung der Aufbewahrungspflicht 
durch die VRI 

• Einfache Kaufpreisermittlung 

 
 
 
 
Wir kaufen Ihre "Kellerakten" 
 
Die VR Inkasso Leasing & Consulting GmbH (VRI) ist ein Gemein-
schaftsunternehmen der BAG Bankaktiengesellschaft und der GFKL 
Financial Services AG. Spezialaufgabe der VRI ist der Ankauf abge-
schriebener Forderungen von Banken.  
 
Die Bearbeitung und Einziehung der Forderungen für die VRI über-
nimmt unsere seit vielen Jahren im Inkassogeschäft etablierte HFI 
Finanz- und Investitions-Beratungsgesellschaft Hamm mbH. Unsere 
HFI können Sie auch direkt als Inkassobüro mit dem Einzug Ihrer 
Forderungen beauftragen. Alternativ bieten wir Ihnen hiermit den 
Verkauf solcher Forderungen an die VRI an. 
 
 
Ihre Vorteile 
 
Bei einem Verkauf Ihrer abgeschriebenen Forderungen erzielen Sie 
sofort einen Kaufpreis. Sie trennen sich endgültig von diesen Forde-
rungen und allen damit verbundenen Arbeiten und Berichtspflichten. 
Sie brauchen keinen Inkassoauftrag erteilen und entsprechend kei-
ne Inkasso- oder Rechts-
verfolgungskosten riskie-
ren. Mit dem Verkauf über-
nehmen wir Ihre Akten „so 
wie sie sind“. Damit 
erfüllen wir auch Ihre 
Aufbewahrungspflicht.  
 
Wir bieten Ihnen für Ihre 
„Kellerakten“ einen fairen 
Preis an. Die genaue Kaufpreishöhe ist von der Zusammensetzung 
des zu verkaufenden Paketes abgeschriebener Forderungen ab-
hängig. 
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Unsere Philosophie 
 
Wir bevorzugen konsequent einvernehmliche Lösungen gegenüber 
unnötigen Zwangsmaßnahmen. Darlehensnehmer werden nicht als 
Schuldner, sondern als Beteiligte an einem Lösungskonzept ange-
sehen. Damit verbessern wir nicht nur unsere Erfolgschancen, son-
dern gehen auch gegenüber Ihren ehemaligen Kunden mit der ge-
botenen Rücksicht vor. 
 
 
Voraussetzungen  
 
Voraussetzung für einen Verkauf von abgeschriebenen Forderun-
gen an die VRI ist 
die Verität der For-
derung bzw. deren 
Inkassofähigkeit, 
nicht aber die Boni-
tät der Schuldner. 
Soweit für nicht 
veritable Forderun-
gen ein Kaufpreis 
gezahlt wurde, ist 
der hierauf entfal-
lende Teilbetrag zu 
erstatten. 
 
 
Abwicklung der Übertragung 
 
Die Geschäftsbeziehung gestaltet sich einfach und unkompliziert. 
Wir erhalten von Ihnen Daten, die Sie in Ihrem System zur Berech-
nung der Restkreditforderungshöhe vorhalten oder die Sie anderwei-
tig in Listenform bereitstellen können. Bei größeren Beständen wer-
den wir eine Stichprobe der Akten in Ihrem Hause prüfen. Innerhalb 
von drei Wochen unterbreiten wir Ihnen ein Kaufangebot für die 
Tranche. Akzeptieren Sie das Angebot, können Sie uns umgehend 
alle Akten zusenden. Wir überweisen Ihnen den Kaufpreis.  

Beispiele für „nicht inkassofähige“ Forde-
rungen 

• Schuldner ohne bekannte Erben verstorben 

• GmbH ohne Rechtsnachfolge und ohne 
persönliche Haftung erloschen oder ohne zu 
erwartende Quote in Insolvenz 

• Forderung ist verjährt und Schuldner hat die 
Verjährungseinrede geltend gemacht 

• Aufenthaltsort des Schuldners nicht zu er-
mitteln 

• Eröffnetes Insolvenzverfahren 
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Diese Daten benötigen wir für eine Preisindikation 
Kundendaten: Kundennummer, Engagementnummer, Name (oder 
Firma), Anschrift, Kündigungsdatum, Art und Datum der Titulierung. 
 
Kontodaten: Kontonummer, Hauptforderung zum Kündigungsdatum, 
aktuelle Hauptforderung (gem. Refo-Berechnung), aktuelle Neben-
forderungen (Zinsen und Kosten). 
 
Ergänzende Daten: Alle weiteren Daten über die Kreditnehmer re-
duzieren das Bewertungsrisiko für die Forderungen und erhöhen 
somit tendenziell den Kaufpreis. Das gilt besonders für Daten zu Art, 
Valuta und Höhe der Zahlungseingänge in der Vergangenheit und 
die Differenzierung von Einmaleffekten (wie Erlösen aus Sicherhei-
tenverwertungen) von laufenden Zahlungen. 
 
Kontakt 
  

BAG  Bankaktiengesellschaft 

Bereich Bankenbetreuung 
Ansprechpartner:  
Herr Matthias Wenzel 
Gabelsbergerstraße 1 a 
59069 Hamm 

Tel.: 02385 942-500 
Fax: 02385 942-501 

Bankenbetreuung@BAG-Bank.de 
www.BAG-Bank.de 

 
VR Inkasso Leasing & Consulting GmbH 
Ansprechpartner:  
Herr Manfred Eichert  
Herr Markus Thanner 
Gabelsbergerstraße 1 a   
59069 Hamm 

Tel.: 02385 92244-0 
Fax: 02385 92244-29 


